
xRM-Branchenlösung
Bau- und Bauzulieferindustrie

Sunrise Software Relations Bau
Speziell für die Bau- und Bauzulieferindustrie entwickelte xRM-Lösung

Das Vertriebswerkzeug für die Baubranche
Ein Handwerker ist immer nur so gut wie sein Werkzeug. Diese 
Weisheit gilt sowohl auf der Baustelle, als auch im Vertrieb. Wer 
sein Handwerkszeug beherrschen möchte, der muss vor allem  
eines haben – den Überblick. Wissen Sie aus dem Stegreif wie vie-
le Ausschreibungen und Angebote Sie derzeit ausstehend haben, 
wann die Bauvorhaben starten und wie Ihre Kapazitäten im Leis-
tungszeitraum aussehen werden? Wenn Sie für diese Aussage 
erst Ihre Unterlagen durchschauen müssen, dann gehört unsere 
Softwarelösung „Sunrise Software Relations Bau“ garantiert in Ih-
ren Vertriebswerkzeugkasten. Mit der Software-Branchenlösung, 

die speziell für die Bauindustrie entwickelt wurde, organisieren 
Sie Ihre Bauvorhaben bzw. Vertriebsprojekte vom Erstgespräch 
bis hin zur Auftragserteilung und auch darüber hinaus. Eine Er-
fassung der Projekte mit allen dazugehörigen Kontakten und An-
sprechpartnern, Terminen und Aufgaben sowie den Beziehungen 
und Vernetzungen untereinander, bietet Ihnen die Möglichkeit 
des strukturierten Nachhaltens und Nachfassens, das gerade bei 
den langen Vorlaufzeiten in der Bauindustrie unerlässlich ist. Be-
halten Sie den Überblick, damit Sie sich auf Ihre wesentlichen Ver-
triebsaufgaben konzentrieren können. 

Eine weitere Dimension der Vertriebsarbeit:
Das Beziehungsgeflecht verstehen

www.relations-crm.com

 Ihre Vorteile mit „Relations Bau“

Durch die Baubranche getestet und von 
uns individuell weiterentwickelt.

Die mobile Lösung via Tablet und Smart-
phone bietet den Überblick von unterwegs.

Schnittstelle zum Import von Ausschrei- 
bungen aus Online-Portalen wie z.B. IBau

Intuitive Bedienung und übersichtliche 
Darstellung aller relevanten Informationen

Über 15 Jahre Erfahrung in der Entwick-
lung von CRM / xRM-Lösungen

„Sunrise Software Relations Bau ist das
Fundament für nachhaltige Vertriebsarbeit.“

Entscheidungen werden von Menschen getroffen. Wer diese 
nachvollziehen möchte, kann sich nicht nur auf Intuition oder sein 
Bauchgefühl verlassen. Für vertrieblichen Erfolg müssen die Pro-
zesse hinter den Entscheidungen analysiert und das Beziehungs- 
geflecht verstanden werden. Wie hängen Architekten und Bau-
planer mit unterschiedlichen Projekten zusammen und welche 
Dienstleister und Firmen haben in der Vergangenheit Zuschläge 
bekommen und aus welchem Grund. Unsere Softwarelösung  
Sunrise Software Relations Bau hilft Ihnen komplexe Zusammen-
hänge zu verstehen und sie für sich zu nutzen.



Transparenz als Wettbewerbsvorteil
Alles auf einen Blick

Ihre Bauprojekte immer im Fokus
Leistungsumfang der zentralen Plattform:

Die xRM-Lösung für Frühaufsteher
Sunrise Software Relations stellt sich vor

Ives Brockmüller Geschäftsführer 
Sunrise Software GmbH, Hamburg

• Manuelles Erfassen von Objekten • Import von Ausschreibungen aus Online-Portalen

• Anlegen von Stammdaten (Ansprechpartner) • Verknüpfung von Rollen zu Objekten

• Anlegen von Mitbewerbern • Hinterlegen von Abschlussbegründungen

• Termin- und Aufgabenverwaltung • Allgemeine Dokumentenablage zu Objekten

• Aktivitätenprotokoll • Filterfunktion nach Gewerken & Kontakten

• Bewertungsfunktion • Objektspezifi sche Historienübersicht

• Analysefunktion Beziehungsgefl echt • Schnittstelle zu ERP-Lösungen

www.relations-crm.com
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Sunrise Software GmbH
Brookring 20
22889 Tangstedt
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Mail: sales@sunrisesoftware.de

Sitz Österreich
Sunrise Software GmbH
Münchner Bundesstraße 92
5020 Salzburg 

Tel.: +43 (662) 459158
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Mail: sales@sunrisesoftware.at

Der Begriff xRM steht 
für „Anything-Relationship-
Management und ist eine 
Weiterentwicklung der 
Ihnen bekannten CRM-
Lösungen bei denen es aus-
schließlich um den Kunden 
(Customer) geht. xRM-
Lösungen hingegen stellt 
die Beziehung zwischen 
beliebigen Kontaktdaten 
(Lieferanten, Dienstleistern 
oder Investoren, etc.) und 
komplexen Projekten her.

Begriff xRM

Die Sunrise Software GmbH mit Sitz in Salzburg und Ham-
burg hat sich der Entwicklung und Umsetzung von optimal 
angepassten CRM- und xRM-Lösungen für kleine und mittel-
ständische Unternehmen verschrieben. Dabei steht auch die 
Entwicklung von hochkomplexen Branchenlösungen im Fokus 
unserer Aktivitäten. Sunrise Software Relations© ermöglicht 
die ganzheitliche Organisation und Information in Vertrieb, 
Marketing, Service und Offi ce und vereinfacht damit den Auf-
bau und die Pfl ege wertvoller Kunden- und Geschäftsbezie-
hungen. Für Unternehmen, die langfristig Ihr Umsatzwachs-
tum und die Kundenzufriedenheit steigern möchten, ist eine 
CRM/xRM-Software unumgänglich. Mehr als 160 Kunden aus 
den unterschiedlichsten Branchen setzen unser System bereits 
erfolgreich ein.

Dashboard der Vertriebsobjekte


